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Fiche d’activités professionnelles n°3
METTRE EN PLACE UN ESPACE COMMERCIAL ATTRACTIF ET FONCTIONNEL

	CANDIDAT(E)
  NOM :
  PRENOM(S) :

	UNITE COMMERCIALE
  RAISON SOCIALE : 
  ADRESSE : 



	Compétences déclarées (cocher les cases correspondantes)

	Compétence 53 Mettre en place un espace commercial attractif et fonctionnel

	531 Agencer la surface de vente
	

	532 Mettre en valeur les produits et assurer la visibilité des services
	

	533 Assurer la qualité de l'information sur le lieu de vente
	



	Présentation des activités (à dupliquer autant que nécessaire)


	
Rubriques à renseigner : 
Date et durée, 
le contexte professionnel, 
les objectifs poursuivis, 
la cible, 
la méthodologie utilisée, 
les moyens et techniques mis en œuvre, 
les résultats obtenus.






















































Compétences complémentaires éventuellement mobilisées (n° de la compétence, intitulé) :














